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BEARINGPOINT UND 

DIE FiMIS LÖSUNG 

Die Besonderheit der FiMIS 

Lösung besteht im Angebot  

eines standardisierten 

Management Information 

Systems für Banken. FiMIS 

besteht aus zahlreichen 

Modulen wie FiMIS 

Profitability, Accounting, 

Interest, Compliance oder 

Customer Visit Management. 

Um die Integration in die 

Systemlandschaft zu 

erleichtern, deckt  

FiMIS den gesamten Pro-

duktionszyklus von Mana-

gement-Informationen ab; 

von der Extraktion der 

Daten aus den Quellen-

systemen, über die 

Speicherung und die 

Historisierung in einem 

Datawarehouse, bis zur 

Berechnung der Indikatoren 

und deren Darstellung in 

FiMIS Reporting.

Mit über 200 Banken als 

Kunden in der Schweiz, 

Luxemburg, Deutschland 

und Italien, bietet 

BearingPoint weitere Report-

inglösungen an, wie FiRE für 

das gesetzliche Meldewesen 

an die SNB, FiTAX QI für das 

QI-Reporting an die US-

Steuerbehörden sowie Easy-

Tax für das Steuerreporting 

deutscher Privatkunden. 

 

FUNKTIONALITÄTEN 

VON FiMIS 

PROFITABILITY 

Durch eine im Intranet der 

Bank integrierte Oberfläche 

gelangt der Benutzer zum 

Navigationsmenü von FiMIS 

Profitability. Dieses bietet 

zahlreiche Funktionalitäten 

im Bereich der Analyse und 

Überwachung der Erträge, 

der ein- und ausgehenden 

Geldströme des Kunden-

vermögens usw. 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

 

FiMIS Profitability hat zum 

Ziel, Transparenz in die 

Rentabilität je Kunde zu 

bringen, Erträge überwachen 

und deren Entwicklung 

analysieren; informiert sein 

über Zu- und Abflüsse, sowie 

über  Brutto-, Netto-, oder 

Durchschnittsvermögen. Diese 

und zahl-reiche andere 

Indikatoren werden in FiMIS 

Profitability automatisch 

berechnet und bereitgestellt, 

sowohl auf Stufe einzelner 

Kunden als auch auf Stufe 

Kundenbetreuer, Kunden- 

oder Marktsegment. Um 

weder die zeitliche Ent-

wicklung noch die Ziele zu 

übersehen, stehen Funktio-

nalitäten zu Perioden- und 

Budget-Vergleichen zur Ver-

fügung. Die Produktion und 

die Bereitstellung der In-

formationen ist vollständig 

automatisiert; damit können 

sich die Benutzer voll und 

ganz auf die gesuchten 

Informationen konzentrieren. 
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DIE HAUPTFUNKTIO-

NALITÄTEN VON FiMIS 

PROFITABILITY SIND: 

 Multi-Entität; 

 Frei wählbare Häufigkeit 

der Indikatorenberech-

nung; 

 Drill-down bis zur Kunden-

Ebene; 

 Reiche Auswahl an 

standardisierten und 

„ready-to-use“ Berichten; 

 Definition von Budget-

positionen; 

 Vergleich aktueller Daten 

mit Budget und Year-to-

date; 

 „Top“- und „Lowest“-

Rangliste der Indikatoren; 

 Dashboards auf allen 

organisatorischen Stufen 

sowie auf Kundenebene; 

 ROA-Berechnung auf allen 

organisatorischen Stufen 

sowie auf Kundenebene; 

 Graphische Darstellung der 

monatlichen Entwicklung 

der Indikatoren; 

 Indikatoren gesplittet nach 

organisatorischen Stufen, 

Kundensegmenten, Ver-

waltungsmandat, 

geographi-schen Kriterien 

usw.; 

 Leichte Parametrisierung 

der Indikatoren; 

 Änderung der Para-

metrisierung sowie Nach-

berechnung der Indi-

katoren möglich; 

 Analysis-Cube und Export-

Funktionen nach Excel. 

AN WEN WENDET 

SICH FiMIS 

PROFITABILITY? 

FiMIS Profitability ist für 

Nutzer konzipiert, die sowohl 

Kunden betreuen als auch 

Controlling-Verantwortungen 

ausüben: Client- Relationship- 

und Portfolio-Manager, interne 

Revisoren sowie weitere 

Entscheidungsträger. 

Dank eines parametrisierbaren 

Navigationsmenüs, welches 

nach Zugriffsrechten gesteuert 

wird, können weitere 

Anwender diese Software 

nutzen, beispielsweise das 

Risiko-Management oder Back-

Office-Verantwortliche. 

 

DIE STÄRKEN VON 
FiMIS PROFITABILITY 

 Flexible und benutzer-

freundliche 

Parametrisierung; 

 Einfache Einrichtung dank 

Intranet-Portal; 

 Integration in ein MIS, das 

für andere Module ver-

wendet werden kann; 

 Konsistenz in der Verarbei-

tung und der Berechnung 

aufeinanderfolgender Ab-

schlüsse; 

 Automatisierte Berechnung 

der Indikatoren; 

 Ergänzung der Indikatoren 

nach Bedarf. 

IHRE KONTAKTE BEI  

BEARINGPOINT IN 

ZÜRICH 

BearingPoint Switzerland AG 
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BearingPoint Switzerland SA 
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Patricia Lang 
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Fax +41 22 747 05 10 
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@bearingpointconsulting.com 
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